
Column

T

De accountant  
en de wetenschap

wijfel. Ik denk dus ik 
besta, zei Descartes, 
wiens Discours de la 

Méthode het eerste boek was 
waarin de wetenschappelijke 
methode werd uitgewerkt. En 
denken is twijfelen. 

De wetenschap biedt nooit 
zekerheid. Televisiereclames die 
zeggen dat iets wetenschappelijk 
bewezen is, spelen in op de 
goedgelovigheid van een 
onontwikkeld publiek. De 
wetenschap kan alleen, zoals Karl 
Popper schreef, bewijzen dat 
stellingen niet waar zijn.

Accountancy en wetenschap 
zijn daarmee tegengestelde 
manieren van denken. Die 
tegenstelling weerspiegelt zich in 
de karakters van accountants en 
wetenschappers. Accountants zijn 
van nature geen twijfelaars. Zij 
staan voor hun mening. Slechts 
hoogst zelden zult u een 
accountant horen toegeven dat hij 
zich heeft vergist. Een echte 
wetenschapper daarentegen zult 
u nooit horen zeggen dat hij iets 
zeker weet. Hij heeft wel aanwijzin-
gen voor het ene, maar ziet ook 
mogelijkheden voor het andere. Hij 
weet, zoals Socrates al zei, dat een 
wijs man slechts weet dat hij veel 
niet weet.

Accountants worden 
gemiddeld beter betaald dan 

wetenschappers. Dat laat zien dat 
in de maatschappij vertrouwen 
meer geld waard is dan twijfel. 
Maar terwijl wetenschappers 
worden weggekocht door het 
buitenland, gebeurt dat bij 
accountants niet. En nog niemand 
ontving ooit een Nobelprijs voor 
nieuwe ontdekkingen in de 
accountancy.

Accountancy is inmiddels wel 
een universitaire opleiding. 
Uitspraken van hoogleraren 
accountancy krijgen daarmee 
wetenschappelijk cachet. Net als 
de cosmetica die uit een 
laboratorium zeggen te komen.  
De aanname dat hooggeleerde 
accountants gelijk zouden 
hebben, is echter niet op 
onderzoek gebaseerd. 

Wel zijn wij het er allemaal over 
eens dat opbrengsten gereali-
seerd dienen te zijn en dat 
uitgaven alleen via de balans naar 
de toekomst mogen worden 
verschoven als ze ongetwijfeld tot 
opbrengsten zullen leiden.
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Wat biedt de accountant? Vertrouwen is het product dat 
hij verkoopt. De handtekening van de accountant onder 

de cijfers impliceert dat die cijfers te vertrouwen zijn. 
Wat biedt de wetenschap? 

“Wij zien wel dat meer en meer 
fondsen vragen beginnen te stellen 
of wij ook groene obligaties 
uitgeven. Dat is wel een vrij recent 
fenomeen, terwijl de energietran­
sitie in Duitsland toch al tien jaar 
bezig is. We zijn nu pas bezig om de 
certificering te krijgen zodat we 
groene obligaties kunnen uitge­
ven.”
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Is die interesse er ook 
bij aandelenbeleg-
gers?
“Aan de aande­

lenkant is het veel moeilijker in te 
schatten. Daar zie je dat investeer­
ders heel veel verschillende 
redenen hebben waarom ze in ons 
investeren. Dat kan bijvoorbeeld 
ook zijn omdat wij in een index 
zitten. Op de langere termijn gaan 
meer mensen kijken hoe het zit 
met duurzaamheid. Wij moeten 
zorgen dat we daar helemaal klaar 
voor zijn.”
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‘ELIA MOET 
MET ONDER-

HANDELINGEN 
MET DE 

TOEZICHTHOU-
DER ERVOOR 
ZORGEN DAT 

AANDEELHOU-
DERS EEN 

GOEDE VERGOE-
DING KRIJGEN 

VOOR HUN 
KAPITAAL’


