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Sommige bedrijven veranderen de wereld, en beleggers 
van het eerste uur kunnen er schatrijk mee worden. Het 
vergt wel geduld en sterke zenuwen om te beleggen in 
potentiële ‘gamechangers’. Vele redden het uiteindelijk 
niet. Maar dat maakt de zoektocht naar de winnaars 
nog fascinerender. Komende maanden nemen wij de 
handschoen op. Met uw hulp. 

GAMECHANgERS Introductie

eleggen is ook een spel 
van had ik maar. Wie bij 
de beursgang in 2004 
een aandeel Google had 
gekocht, heeft zijn inleg 
in tien jaar tijd zien ver-

vijfvoudigen. Beleggers die (omge-
rekend) 100 euro spendeerden aan 
aandelen ASML toen Philips het be-
drijf in 1995 als zelfstandig onderdeel 
naar de beurs bracht, hebben hun 
inleg zien aangroeien tot een slordige 
9000 euro.

Lang niet iedereen heeft dat ge-
daan en menig belegger die de boot 
gemist heeft, zal met zichzelf afge-
sproken hebben dit niet nogmaals te 
laten gebeuren. Dat bleek vaak een 
loze belofte want het aantal grote 
beursbeloften overstijgt de daad-
werkelijke successen vele malen. 

Belangrijke ontdekkingen en 
uitvindingen kunnen de wereld ver-
anderen. Dat hoeft echt niet altijd 
de volgende stoommachine te zijn, 
ook kleinere innovaties hebben be-
drijven groot gemaakt en andere te 
gronde gericht. 

Voor aandelenbeleggers kun-
nen ‘gamechangers’ zowel een kans 
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als een bedreiging zijn. Wie profteert, 
wie heeft er last van? En hoe kan een 
belegger het beste op een veelbe-
lovende ontwikkeling met een nog 
onzekere uitkomst inspelen zonder 
daarbij al te grote risico’s te lopen?

OPKOMENDE ONTWIKKELINGEN
In Efect zullen wij de komende 
maanden steeds een belangrijke 
innovatie of opkomende ontwik-
keling schetsen. Daarbij richten wij 

ons op bedrijven die direct betrok-
ken zijn bij doorbraken, maar ook 
indirect: bedrijven die er mogelijk 
nadeel van zullen ondervinden, of 
kunnen profteren als toeleverancier 
of gebruiker.

Daarbij zullen wij aandacht 
besteden aan de innovatie zelf: de 
voorgeschiedenis, de verschillende 
producten waarmee mogelijk zal 
worden geconcurreerd en de ver-
wachtingen voor de toekomst vol-

gens deskundigen. In de artikelen 
die wij aan de gamechangers gaan 
wijden, zullen we stilstaan bij het 
mogelijke belang ervan, de mijl-
palen die al bereikt zijn en de toe-
komstverwachtingen. 

We kijken met beleggersogen 
naar beursgenoteerde bedrijven die 
direct actief zijn in de sector of voor-
oplopen met de techniek. Waarom 
investeren zij erin, hoe hebben ze 
het gedaan op de beurs, hoe is de 


