En dan is er natuurlijk nog het huis-
houdboekje van de consument.
Dat is de reden dat Boer ieder kwar-
taal vooral aan verwachtingsma-
nagement doet. ‘Ook de komende
periode zal de klant voorzichtig
blijven’. Geen spierballentaal die
als een boemerang op Ahold kan
terugslaan.

Daarmee is Ahold veel voor-
zichtiger dan concurrent Delhaize
dat net als Ahold uit min of meer
losse delen (thuisland Belgié&, Oost-
Europa en de Verenigde Staten)
bestaat.

OFFSHORE

SBM Offshore

De benen stevig in de modder
SBM Offshore (SBM) is na flinke kos-

tenoverschrijdingen, miljardenaf-
boekingen en een trits winstwaar-
schuwingen weer langzaamaan aan
de beterende hand.
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Na twee kwakkeljaren is het aan-
deel weer in trek bij beleggers. De
bouwer van drijvende olieplatforms
boekte het hoogste koersrende-
ment van alle AEX-bedrijven: 44
procent (peildatum 1 september).
Voor 2013 verwachten marktvor-
sers weer eens winst, SBM wordt nu
verhandeld tegen een koers-winst-
verhouding van 10.

Het bedrijf staat volgens top-
man Bruno Chabas “steviger op zijn
benen nu het een aantal contracten
heeft binnengesleept en een streep
heeft gezet onder problemen uit

het recente verleden’.

SBM is eigenlijk een verzame-
ling van enkele grote projecten. Eén
of twee zeperds zijn voldoende om
het bedrijf zwaar in de problemen
te brengen. Dat was afgelopen ja-
ren het geval, maar nu bouwt Cha-
bas aan een stabieler bedrijf. Doen
waar je goed in bent, is het devies,
en geen nieuwe takken van sport
meer optuigen. Daarbij heeft het
concern meer financiéle armslag
gekregen door extra geld van aan-
deelhouders.

De laatste fase van de verbou-
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