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Aan beleggen in whisky kleven nogal wat mitsen en maren. Er is geen
toezicht van de AFM, de liquiditeit is laag en je moet vertrouwen op de

kennis van de aanbieder.

eleggen in single malt whisky?

“Zonde”, zegt liefhebber Wim

Wamelink, eigenaar van een hotel

annex restaurant dat zich onder-
scheidt met een heuse whiskybar. “Whisky
is gemaakt om op te drinken, niet om ach-
ter slot en grendel te zetten.” De whiskywe-
reld kijkt volgens Wamelink dan ook wat
meewarig naar de World Whisky Index,
een initiatief van Michel Kappen, voorma-
lig Rabobank-medewerker en nu eigenaar
van whiskyspecialist The Whisky Talker in
Lisse.

Bezwaar is vooral dat Kappen met zijn
bedrijf prachtige whisky’s, bedoeld voor
consumptie, van de markt haalt om in te
beleggen. Een doodzonde. Kappen verde-
digt zich. “We brengen alleen whisky op de
markt die in Nederland nauwelijks gekocht
en geconsumeerd wordt.” Daarnaast ziet
Wamelink ook een andere kant. “Mede door
hem komt whisky op de kaart te staan.”

De World Whisky Index (WWI) heeft
met een index niets te maken, maar het
klinkt lekker. Het is een internationale
internetbeurs voor de handel in whisky.
Investeerders uit de hele wereld kunnen
vanaf 1.000 euro een account openen en
een handelsportefeuille samenstellen, die
wordt beheerd door de stichting World
Whisky Storage (WWS). Een fles verandert
van eigenaar zodra de vraagprijs is gebo-
den en het bedrag op de account van de
verkoper is bijgeschreven. De fles wordt dan
automatisch overgeboekt naar de WWS-
portefeuille van de koper. Maar desgewenst
kan de koper hem ook aan huis afgeleverd
krijgen. De WW]I-transactiekosten variéren
van 0,5 tot 10 procent over de verkoopprijs;
de WWS-beheerkosten zijn 0,5 tot 2 procent
per jaar over de waarde van de portefeuille.
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Beleggers zijn wel afhankelijk van de exper-
tise van The Whisky Talker. Daar moet je op
willen vertrouwen, zeker als je zelf geen ver-
stand hebt van whisky. Ook kan een prach-
tige Bowmore van dertig jaar geleden — met
alle respect - een ordinaire blended (meer-
dere whisky’s gemixt) Johnnie Walker blij-
ken te zijn. Fraude ligt op de loer. Kappen
werpt tegen: “De flessen die wij kopen zijn
van respectabele partijen. We doen alleen
zaken met betrouwbare distilleerders en
handelaren die ons een origineel certifi-
caat meegeven. Mochten we op een veiling
een fles kunnen kopen, dan laten we ook de
klant weten dat er een risico in zit dat deze
fles niet echt is.”

SCHAARSER EN SCHAARSER

In totaal beheert The Whisky Talker nu
achtduizend flessen met een waarde van
2,3 miljoen euro. De truc is natuurlijk in te
schatten welke flessen in waarde gaan stij-
gen, net zoals je aandelen probeert uit te
kiezen die in waarde gaan stijgen. “Zo zul-
len flessen van distilleerderijen die intussen
al gesloten zijn, hoogstwaarschijnlijk meer
waard worden”, aldus Kappen. Het jaarren-
dement van een dertig jaar oude Bowmore
is bijvoorbeeld medio februari ongeveer

137 procent, terwijl Convalmore ongeveer
27 procent is gedaald. Het gemiddelde ren-
dement over 2008? Plus 37,4 procent!

Zeker omdat beleving en emotie in het
geval van whisky een grote rol spelen, geldt
echter ook hier dat resultaten behaald in
het verleden geen garantie bieden voor de
toekomst. Het kan dus ook zomaar zijn dat
de markt een zwaai maakt, hoewel Kappen
dat voor een bepaald aantal whisky’s niet

verwacht. “Oude malts uit de jaren vijftig,
zestig en zeventig van distilleerderijen die
niet meer bestaan, zijn uniek. Maar ook de
whisky van een nog actieve distilleerderij,
die twintig tot dertig jaar heeft gerijpt, kan
een goede belegging zijn. Het duurt name-
lijk tientallen jaren voordat zoiets op de
markt kan worden gebracht.” Daarbij komt
dat whisky’s schaarser en schaarser worden,
vooral ook vanwege de opkomende vraag
uit landen als China en Rusland.

“Maar al stijgt de waarde van een whisky
niet, dan nog heb je een heerlijke fles om
op te drinken”, troost Kappen. Het is so-



