
e beste ondernemings­
ideeën ontstaan uit er­
gernissen. Oprichter en 
grootaandeelhouder van 
de Vegetarische Slager 

Jaap Korteweg was jarenlang een 
groot vleesliefhebber, maar hij 
kreeg steeds meer moeite met de 
schaduwkant van het product: die­
renleed en milieuschade. 

Eind jaren negentig besloot 
Korteweg vegetariër te worden. 
Maar doordat vleesvervangers 
qua smaak en structuur niet kon­
den tippen aan het echte product, 
bleek het lastig vasthouden aan 
zijn nieuwe geloofsovertuiging. 

Korteweg besloot met plant­
aardige eiwitten zoals sojabonen, 
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vleesvervangers te produceren die 
echt op vlees lijken. Die inspannin­
gen resulteerden uiteindelijk in de 
opening van de Vegetarische Sla­
ger in het centrum van Den Haag 
in 2010. 

De oprichter schermt graag 
met zijn grootste wapenfeit: de 
Gouden Gehaktbal-wedstrijd van 
De Telegraaf in 2013, waar 44 deel­
nemers hun beste bal aan de jury 
voorlegden. De gehacktbal (geen 
spelfout) van de Vegetarische Slager 
kreeg de derde prijs. De jury had 
niet door dat het om een bal ging 
waar geen grammetje vlees in zat. 

Inmiddels liggen de vegeta­
rische gehaktballen, kipstukjes en 
worstenbroodjes op 2600 verkoop­

punten in Nederland en België in 
de schappen, waaronder bij Albert 
Heijn, Jumbo en het Belgische  
Delhaize. Voor verdere groei wil de 
onderneming een groter deel van 
de productie in eigen hand nemen 
en een fabriek bouwen in Breda. 
De Vegetarische Slager wil het pro­
ject fnancieren door kapitaal op te  
halen bij (particuliere) beleggers. 

Hoe sympathiek de missie van 
de Vegetarische Slager ook moge 
zijn; het gaat om een stevige in­
vestering, een belegger verschaft 
achtergesteld kapitaal en het is de 
vraag hoe onderscheidend de pro­
ducten van de Vegetarische Slager 
werkelijk zijn. Per saldo lijkt het ge­
boden rentepercentage van 5 niet 

DE 'GEHACKTBAL' 
WON DE DERDE 
PRIJS. DE JURY 
HAD NIET DOOR 
DAT HET OM EEN 
BAL GING WAAR 
GEEN GRAMMETJE 
VLEES IN ZAT
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GEGARANDEERD RENDEMENT Vegetarische Slager

De obligatie van de 
Vegetarische Slager zal de 
sympathie van beleggers 
winnen die hun steentje willen 
bijdragen aan een betere 
wereld. Maar met een puur 
fnanciële blik weegt het 
rendement niet op tegen  
het risico. 


