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Wat is leuker dan beleggen? Lezen over beleggen misschien. Je kunt immers 
beter niet de hele dag naar de koersen kijken. De hele dag werken aan je 
beleggingskennis kan wel. Drie boeken voor rustige beursdagen.  

Hét voorbeeld voor beleggers is 
natuurlijk Warren Buffett. He-
laas schreef het orakel van Omaha 

nooit een boek waarin hij zijn beleggings-
methode prijsgeeft. Dat hoeft ook niet, 
want Buffett is een trouw volger van de 
beleggingsleer van Benjamin Graham, en 
die schreef al twee boeken: Security Ana-
lysis en The Intelligent Investor. Dat laat-
ste boek noemde Buffett het beste boek 
over beleggen dat ooit geschreven is. 

Jammer genoeg is The Intelligent Investor 
een boek uit 1949 en is er sindsdien wel het 
een en ander veranderd. Graham zocht naar 
aandelen die ver onder hun boekwaarde no-
teerden en die zijn er nu niet veel meer. Er zijn 
wel verschillende boeken op de markt over 
de mens achter de superbelegger, waarvan 
The Snowball van Alice Schroeder uit 2008 en 
Tap Dancing to Work uit 2012 van Carol Loo-
mis de bekendste zijn. Maar wie de jaarlijkse 
brieven aan de aandeelhouders van Berkshire 
Hathaway bestudeert, krijgt ook een aardig 
beeld van hoe de meester het doet. 

Deze brieven zijn gewoon op internet be-
schikbaar, en sinds 1998 verschenen er ver-
schillende edities van The Essays of Warren 
Buffett: Lessons for Corporate America, bun-
delingen van de befaamde Buffett-brieven 
door Lawrence Cunningham.  

Dit jaar verscheen er in de week voor de jaar-
lijkse vergadering van Berkshire Hathaway 
van de hand van Jeremy Miller een nieuwe 
bundeling: Warren Buffett’s Ground Rules: 
Words of Wisdom from the Partnership 

Letters of the World’s Greatest Investor. 
Dit boek heeft de zegen van het orakel, 
want het werd zelfs aangekondigd in het 
jaarverslag van Berkshire Hathaway, waar 
Buffett op pagina 28 zegt: “Mr. Miller has 
done a superb job (…). If you are fascinated 
by investment theory and practice, you will 
enjoy this book.”

Maar zo is het niet helemaal. Miller beschrijft 
in Ground Rules aan de hand van op onder-
werp gesorteerde brieffragmenten uit voor-
al de jaren 50 en 60 de periode vóór Buffett 
het roer overnam bij Berkshire Hathaway. 
Dat is de tijd dat Buffett via ‘partnerships’ 
belegde voor verschillende groepjes ken-
nissen en familieleden, totdat hij daar in 
1967 mee stopte omdat hij de markt te duur 
vond geworden. De titel Ground Rules slaat 
vooral op de afspraken die hij met zijn toen-
malige klanten maakte. Miller gaat in op de 
manier waarop Buffett de strenge regels 
van Graham toepast, en hoe hij deze op een 
gegeven moment ook loslaat of aan de ver-
anderde omstandigheden aanpast. Dat doet 
hij nadrukkelijk zonder de principes van zijn 
leermeester te verloochenen. Het boek geeft 
inzicht in de denkwijze van de superbeleg-
ger, en bevat heel wat nuttige lessen voor 
beleggers van vandaag. Maar wie op zoek is 
naar de precieze beleggingsmethodiek zoals 
Buffett die nu hanteert, om deze te kopi-
ëren en zo ook even miljardair te worden, 
hoeft dit boek niet te kopen. Zo’n boek zal 
er overigens ook nooit komen. Beleggen 
is geen kunstje. Beleggen is hard werken, 
met veel discipline en geduld. En dit soort 
boeken lezen.
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