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BELEGGINGS
TIPS DIE 
NIET IN 
TRANEN 
EINDIGEN

Zelfkennis is money in the 
bank. Veel beleggers denken 

dat ze rationeel en verstandig han-
delen, maar in de praktijk valt dat 
tegen. Hoe sneller beleggers zich 
hiervan bewust worden, des te 
beter ze er weerstand tegen kun-
nen bieden. Gevoelens als angst, 
hebberigheid en zelfoverschatting 
kunnen beleggers flink van de wijs 
brengen. Ondoordachte beslis-
singen zijn het gevolg. Ze maken 

beleggers bovendien gevoelig voor 
beloftes van huizenhoge winsten.    
  

Mooie beloftes zijn vaak 
gebaseerd op hoge rendemen-

ten in het verleden. Verleidelijk, 
maar er is natuurlijk geen enkele 
zekerheid dat deze zich jaarlijks 
herhalen. Toch geeft een klim-
mende koersgrafiek gevoelsmatig 
een koopsignaal, stijgende lijnen 
worden te snel doorgetrokken naar 

de toekomst. Beleggers kijken de 
kat uit de boom en stappen pas in 
na flinke koersstijgingen; op een 
hoogtepunt. Dit staat haaks op de 
boerenwijsheid waarop beleggen 
is gebaseerd: tegen lage koersen 
instappen en tegen hoge koersen 
verkopen.  

Beleggers leggen te vaak 
de nadruk op rendement. 

Geweldig, een rendement van 15 

FINANCIAL PLANNING BELEGGINGSTIPS

DE BESTE 
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DACHTE 

BESLISSINGEN
IS EEN 

CONSISTENT  
PLAN

10
Als beleggers ergens voor moeten oppassen, zijn het wel gouden 
beleggingstips. Deze gaan al snel richting: “Dit aandeel gaat enorm stijgen” 
en “Stap in voordat het te laat is”. Jammer, want er zijn best zinnige tips die 
niet in tranen eindigen. 
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