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Met de komst van een nieuwe partij tenderen de transactiekosten die 
online brokers rekenen steeds nadrukkelijker richting nul. Daardoor 
is het des te belangrijker om goed te letten op bijkomende kosten en 
beperkingen in dienstverlening. 

Over aandacht hoe-
ven beleggers niet te 
klagen. Aangemoedigd 
door de belabberde 

rentevergoedingen op spaarre-
keningen proberen fnanciële 
partĳen beleggers tot meer actie 
te verleiden en meer mensen aan 
het beleggen te krĳgen. Drĳvende 
kracht achter de meeste nieuwe 
initiatieven is te vangen in het 
modewoord ‘fntech’. Dankzĳ 
de voortgaande technologische 
ontwikkelingen pretenderen 
partĳen beleggers specifeker én 
goedkoper te kunnen bedienen. Zo 
is er online doelbeleggen waar-
bĳ klanten, na beantwoording 
van enige vragen via internet, 
automatisch een beleggingsporte-
feuille krĳgen toegewezen die past 
bĳ hun risicobereidheid en het 
gewenste eindvermogen. Doel-

beleggen is bovenal 
een uitgeklede, online 
versie van het traditionele 
vermogensbeheer waarbĳ 
consumenten het nemen 
van beleggingsbeslissingen 
uit handen geven. 

Voor de doe-het-zelf-
beleggers die liever zelf 
aan de knoppen zitten, 
blĳft er genoeg te kiezen 
als het om aanbieders 
gaat. Na het recente ver-
dwĳnen van aanbieders 
Keytrade (gestopt in Ne-
derland), Today’s Brokers 
(verkocht aan concurrent 
TradersOnly) en SNS 
Bank (stopt met aanbieden 
doe-het-zelf-beleggen) heb-
ben geïnteresseerden nog altĳd 
de keuze uit een elftal brokers die  
hun platformen openstellen voor 
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