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Galapagos 
Sector/product: 
biotech
Omzetverdeling: 
geen concrete geogra-
fische omzetverdeling. 
Heeft deals met zeer 
vooraanstaande farma-
ciebedrijven uit de wereld. 
Galapagos is zelf actief in 
Nederland, België, Kroatië, 
Frankrijk, Zwitserland, het 
Verenigd Koninkrijk en de 
Verenigde Staten.

Grontmij 
Sector/product: ingenieursbureau

HITT
Sector/product: 
navigatiesoftware voor lucht- 
en scheepvaart

Holland colours
Sector/product: 
fabrikant kleurpigmenten

Hunter Douglas
Sector/product: raambekleding
Achtergrond: eigenlijk een AEX 
fonds, maar vanwege de beperk-
te free float lokaal genoteerd. 

Exact
Sector/product: software 

TKH 
Sector/product: technologie

Neways 
Sector/product: electronica
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■ �Beleggers die willen profi-

teren van de snellere groei 

buiten Nederland kunnen 

prima terecht op de eigen 

beurs, zeker ook bij de klei-

nere bedrijven. 

■ �Vaak gaat het ook om 

nichespelers die activiteiten 

hebben die mondiaal zijn.

■ �Het grote voordeel hiervan 

is dat de bedrijven en het 

management al bekend zijn.

■ �Aandeelhouders dienen 

uiteraard wel de ontwik-

kelingen goed te monitoren 

en bedrijven moeten hun 

internationale expansiestra-

tegie beter toelichten dan 

nu gebeurt. 

■ �Nu houden veel bedrijven  

hun geografische omzet-

verdeling beperkt tot een 

grove indeling over enkele 

regio’s. Specifieke bloot-

stelling aan bepaalde lan-

denrisico’s en kansen blijft 

onderbelicht. 

■ �Geen enkele bedrijf belicht 

de winstgevendheid in het 

buitenland. 

Opletten bij beleggen 
in mini-multinationals
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