
A
Fondsbeleggers in Nederland kunnen kiezen uit duizenden  
beleggingsfondsen en trackers. In theorie dan, want geen enkele 
aanbieder biedt alle fondsen aan. Wie heeft welk aanbod? 

Aan keuze geen gebrek voor Ne-
derlandse fondsbeleggers. Circa 
7000 fondsen zijn geregistreerd 
om in Nederland verkocht te mo-
gen worden. Het is vooral papie-
ren rijkdom: uiteindelijk kiezen 
banken en brokers welke fondsen 
ze aanbieden. Voordat een fonds-
belegger gaat speuren naar de 
fondsen van zijn keuze is het dus 
eerst zaak om de goede aanbie-
der te kiezen. 

Er zijn in principe drie type 
aanbieders waar fondsbeleggers 
terecht kunnen.

Behalve de vertrouwde 
grootbanken ABN AMRO, ING 
en Rabobank is er een groeiend 
aantal internetbrokers als Binck 
en Mijnbroker. Hoewel de bro-
kers zich vooral richten op han-
del in aandelen en opties, is het 
ook mogelijk om hier in trackers 
te handelen. Deze gaan name-
lijk als normaal aandeel over de 
toonbank. In een aantal gevallen 
is ook handel mogelijk in beleg-
gingsfondsen. 

Tot slot, kan de belegger zijn 
heil zoeken bij speciale fond-
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fondsbeleggers 
krijgen maar 
beperkt menu

sensupermarkten. Voorbeel-
den daarvan zijn Fundix en SNS 
Fundcoach. Zij richten zich vrijwel 
volledig op het toegang bieden 
tot actief beheerde beleggings-
fondsen.

Twee concepten
Een partij die handel in beleg-
gingsfondsen en trackers aan-
biedt kan een tweetal manieren 
kiezen hoe hij zijn menukaart 
samenstelt. Aan de ene kant van 
het spectrum staan partijen die 
alle smaken aanbieden. Voor hen 
is niets te dol. Zolang het fonds of 
de tracker maar geregistreerd is 
voor verkoop in Nederland mag 
de klant er in handelen. De be-
legger is hier volledig vrij in zijn 
keuze en kan kiezen uit het palet 
van duizenden fondsen en trac-
kers. In jargon heet dit open ar-
chitecture.

Aan de andere kant staan 
partijen die een zogenaamd 
guided architecture platform 
aanbieden. Hierbij wordt een ge-
selecteerd aantal beleggings-
fondsen aangeboden. Een beleg-
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ger maakt bij een keuze voor een 
dergelijke partij al een beslissing 
over hoe zijn geld moet worden 
belegd. Van oudsher bieden der-
gelijke partijen namelijk alleen 
beleggingsfondsen aan en een 
belegger kiest dan ook voor actief 
beheer.

De achterliggende gedachte 
van het selecteren van een be-
perkt aanbod is volgens de ban-
ken om klanten te helpen bij hun 
beleggingskeuzes. Daar is iets 
voor te zeggen. In het aanbod van 
duizenden fondsen is het goed 
mogelijk om door de bomen het 
bos niet meer te zien. Door een 
selectie te maken wordt keu-
zestress bij de klant voorkomen. 
Het heeft wel als nadeel dat wan-
neer een klant net dat ene fonds 
zoekt het goed mogelijk is dat het 
niet tot het aangeboden fond-
senpalet behoort.

Bovendien werkt guided ar-
chitecture ook in het eigen belang 
van de bank. Door de fondsen aan 
te bieden van een beperkt aantal 
aanbieders is het veel gemakke-
lijker om goede afspraken te ma-

Uiteindelijk 
kiezen banken 
en brokers 
welke fondsen 
ze aanbieden. 
Voor beleggers is 
het dus zaak een 
goede aanbieder 
te kiezen.


