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Banken en brokers houden 
kostenvoordeel in eigen zak
Beleggers betalen niet veel minder voor afhandeling 
van hun transacties dan een jaar terug. En dat terwijl 
de kosten van een deel van de transacties voor 
banken en brokers fors lager zijn.

IJzererts
Veel handel, 
weinig te 
beleggen
Op ruwe olie na wordt geen andere 
grondstof in zulke grote hoeveelhe-
den verhandeld als ijzererts. Toch 
is het voor beleggers niet mogelijk 
rechtstreeks te beleggen in ijzererts. 
Omwegen zijn er wel. 

Hoe reageerden 
beleggers op de 
jaarcijfers van 
beursfondsen?
Wat viel er mee? Wat viel er 
tegen? Een paar grote beurs-
fondsen uitgelicht.

at is een goede beleg-

ger? Die vraag krijgen 

wij vaak. En hoe langer 

we nadenken over het 

antwoord hoe meer vari-

anten mogelijk zijn. Ook in 

deze Effect speelt die vraag weer een rol. Is 

het zoals Angelien Kemna zegt in het interview 

vanaf pagina 31?  Dat je al een goede beleg-

ger bent als je in iets meer dan de helft van 

de gevallen goed zit? Of zijn het juist ervaring 

en marktgevoel dat het verschil maakt, zoals 

Abram de Swaan beweert?

Eenvoudiger is om aan te geven wat een slim-

me belegger is. Die let er in ieder geval op dat 

hij niet teveel betaalt voor zijn acties. Want 

kosten vreten rechtstreeks aan de opbrengst 

hoe hoog of laag die ook mag zijn. Het jaar-

lijkse kostenonderzoek kan helpen om de re-

kening voor handelen te beperken. Ondanks de 

hevige strijd om de particuliere belegger blijkt 

het verschil tussen dure en goedkope aanbie-

ders van beleggingsdiensten nog steeds groot. 

Ook blijkt dat de tarieven nog verder omlaag 

kunnen. Banken en brokers blijken voordeeltjes 

die ze afgelopen jaar ontvangen hebben niet of 

nauwelijks door te geven aan hun klanten.

Wat de slimme en de goede belegger in ieder 

geval verbindt is een grote dosis zelfkennis. 

En soms betekent dat anderen laten beleg-

gen met uw geld. Vermogensbeheerders zijn u 

dan graag van dienst. Ook al omdat ze zichzelf 

vorstelijk laten belonen voor hun inspanningen, 

zo blijkt uit ons onderzoek naar vermogensbe-

heerders. Wij wensen u veel leesplezier.
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